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概要

はじめに

Salesforce.comの開始
使用可能なエディション:すべてのエディション

Salesforce.comを使用して、重要なビジネスデータを入力、整理、検索することができます。使用を開始する前
に、次の手順を確認してください。

全ユーザ向け
• 個人情報を編集します。
• 既存の取引先責任者をインポートします。

管理者向け
• Salesforce.com組織を設定します。
• 会社の既存データをインポートします。

開発者向け
• Force.com開発者向けのドキュメントリソースを確認してください。

関連リンク
言語設定の概要
エラーメッセージ
データの入力

はじめに
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言語設定の概要

使用可能なエディション:すべてのエディション

Salesforce.com Web ユーザインターフェース、Connect Offline、Connect for Outlook、および Connect for Officeは
複数の言語で利用できます。

Salesforce.com Web ユーザインターフェースには、2 つの言語設定があります。

• 個人の言語:スクリーンテキスト、画像、ボタン、およびオンラインヘルプはすべて、この言語で表示されま
す。この設定を変更するには、個人情報を編集します。

• デフォルトの組織言語:ユーザが各自で言語を設定するまで新規ユーザ全員に適用されます。この設定は、カ
スタム項目、タブ、ユーザインタフェースのオプションなど、すべてのカスタムかが保存される言語も決定
します。カスタマイズについては、各ユーザの言語設定がこのデフォルト設定を上書きすることはありませ
ん。管理者が手動で入力した設定項目の一部は、トランスレーションワークベンチによって翻訳されます。

管理者は会社情報を編集することによってこの設定を変更できます。

ユーザが入力したテキストは、入力された言語のままです。

トライアルの概要
使用可能なエディション:すべてのエディション

トライアルの際、登録前に Salesforce.comを評価することができます。トライアルには次のものが含まれていま
す。

• サンプルデータ。サンプルデータを削除することができます。
• 管理者権限。サインアップしたユーザは、自動的に管理者となります。ユーザを追加した場合、別の管理者
を追加することができます。

• さまざまな Salesforce.com機能。
• Salesforce.comに登録する機能。

メモ: トライアルに含まれる機能が、購入したエディションでは使用できないことがあります。

たとえば、トライアルで複数ユーザを設定し、その後 Personal Edition に切り替えると、元のシステム管
理者を除くすべてのユーザは無効になります。

関連リンク
ユーザライセンス数の変更
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トライアルデータの削除

使用可能なエディション:すべてのエディション

必要なユーザ権限

「すべてのデータの編集」トライアルデータを削除する

Salesforce.comにサインアップすると、組織には初期データとしてサンプルデータが取り込まれています。トライ
アル期間中、システム管理者はこのサンプルデータすべてと組織のデータすべてを一度に削除できます。

トライアル組織の既存データをすべて削除する手順は、次のとおりです。

1. [あなたの氏名]➤ [設定] ➤ [データの管理] ➤ [すべてのデータの一括削除]をクリックします。この操作はト
ライアル期間中にのみ実行可能です。

2. 要求に従って、組織の全データが削除されることを了解している旨のテキストを入力します。サンプルデー
タおよび自分で入力したデータの両方が削除されます。私の個人設定およびシステム管理者設定は削除され
ません。

3. [送信]をクリックします。

トライアル期間の終了後には、すべてのサンプルデータを手動でも、一括削除機能を使用しても削除できます。

関連リンク
トライアルの概要

移動
使用可能なエディション:すべてのエディション

標準のテキストおよびボタンリンクを使用して、ページ間の移動とオプションの選択ができます。

• 詳細ページで [最後に開いたビュー:]リンクをクリックすると、最近参照したリストページに戻ります。戻り
先の一覧の種類がコロンの後に追加されます。たとえば、最後に表示したリストページが「すべての取引先」
ビューの「D」ページだった場合には、[最後に開いたビュー:取引先]をクリックすると、そのページに戻り
ます。同様に、最近参照したリストページがケースの一覧だった場合には、リンクが [最後に開いたビュー:
ケース]になります。現在のセッションでリストページを参照していない場合には、リンクが使用できませ
ん。

• 折りたたみ可能なセクションを組織が有効にした場合、ユーザは、各詳細ページのセクションヘッダーの横
にある矢印アイコンを使用して、詳細ページの各セクションを折りたたみまたは拡張します。
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メモ: オンラインヘルプに記載されるボタンおよびリンクは、適切なユーザ権限があるユーザにのみ表示
されます。

関連リンク
長いリストの操作

データの入力
使用可能なエディション:すべてのエディション

Salesforce.comでのデータ入力は、各種Web ページにデータを入力する場合とほとんど同じです。タブにデータ
を入力したり、データをインポートしたりできます。

次の点に注意してください。

• 変更内容が失われないように [保存]をクリックしてください。
• 編集可能なページでは、必須項目が赤で表示されます。他のすべての項目は省略可能です。
• 詳細ページで項目を直接編集するには、インライン編集を使用します。インライン編集が有効になっていな
い場合は、salesforce.comのシステム管理者にお問い合わせください。

関連リンク
日時の入力

日時の入力

使用可能なエディション:すべてのエディション

多くの項目で、[地域]の設定で指定された形式で日付や時間を入力できます。これらの形式の詳細は、Salesforce.com
では、どの形式の日付、時間、名前が使用されますか? (ページ 2792)を参照してください。

時間を入力するには、次のいずれかを実行します。

• 編集ページで項目の横にあるリンクをクリックして、現在の時間を入力する。
• [地域]の設定で許可された形式で時間を手動で入力する。

日付を入力する手順は、次のとおりです。

1. 編集ページの日付項目または日付/時間項目をクリックします。
2. カレンダーから日付を選択するか、手動で日付を入力します。
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すべての日付は、年数を 4 桁で表示します。ただし、次のガイドラインに従って 2 桁または 4 桁の桁数を入
力できます。地域が [日本] の場合の例を示します。

• 2000   2059 年については、2 桁入力します。たとえば、「12/30/40」は、「2040 年 12 月 30 日」として
保存されます。

• 1960   1999 年については、60   99 の 2 桁を入力します。たとえば、「12/30/60」は、「1960 年 12 月 30
日」として保存されます。

• 1700   4000 年については、4 桁入力します。

3. 必要に応じて、日付項目のリテラル値を入力します。

地域と言語が英語なら、日付の入力に次の日付項目の特別値を使用できます。

範囲リテラル日付値

現在日の前の日。昨日

現在日。今日

現在日の次の日。明日

次の月曜日。現在日が月曜日の場合は現在日。月曜日

次の火曜日。現在日が火曜日の場合は現在日。火曜日

次の水曜日。現在日が水曜日の場合は現在日。水曜日

次の木曜日。現在日が木曜日の場合は現在日。木曜日

次の金曜日。現在日が金曜日の場合は現在日。金曜日

次の土曜日。現在日が土曜日の場合は現在日。土曜日

次の日曜日。現在日が日曜日の場合は現在日。日曜日

現在年の月と日の値。たとえば、2009 年の場合、
「12/31」は「2009 年 12 月 31 日」となります。

mm/dd

現在年の月と日の値。たとえば、2009 年の場合、
「12.31」は「2009 年 12 月 31 日」となります。

mm.dd

現在年の月と日の値。たとえば、2009 年の場合、
「12-31」は「2009 年 12 月 31 日」となります。

mm-dd

項目が日付/時間項目ならば、時間は現在時間が設定されます。これらのリテラルの日付値では、大文字と小
文字は区別されません。

ヒント: 日付項目のリテラル値は、最初の 3 文字を使用して設定できます (英語の場合)。たとえば、
「yes」は [Yesterday] (昨日)、「mon」は [Monday] (月曜日) です。

5

はじめに データの入力



日付の最小値と最大値
特定の範囲内の日付のみが有効です。最も早い有効な日付は 1700-01-01T00:00:00Z GMT、つまり、1700 年 1 月
1 日の午前 0 時です。最も遅い有効な日付は 4000-12-31T00:00:00Z GMT、つまり、4000 年 12 月 31 日の午前 0
時です。

メモ: これらの値は、タイムゾーンごとのオフセットとなります。たとえば、太平洋タイムゾーンでは、
最も早い有効な日付は 1699-12-31T16:00:00、つまり 1699 年 12 月 31 日の午後 4 時です。

関連リンク
データの入力

インライン編集を使用したデータの編集

インライン編集が使用可能なエディション:すべてのエディション

必要なユーザ権限

「アプリケーションのカスタマイズ」インライン編集を使ってレコードを編集する

インライン編集により、ユーザは必ずしもレコードの編集ページにアクセスする必要がなくなり、レコードの詳
細ページで項目値をすぐに変更できます。

組織でインライン編集を有効にするには、カレンダービューでの活動のクリック作成の有効化 (ページ1377)を参
照してください。

インライン編集を使用してレコードを編集する手順は、次のとおりです。

1. 変更する項目の上にマウスを置きます。

• は、編集可能項目を示します。
• は参照専用項目 ([最終更新者]など) を示します。

2. 項目の隣の強調表示されている部分をダブルクリックします。項目は編集モードに変わります。Salesforce.com
は、ダイアログボックスに複合項目を表示するため、項目のすべての部分を編集できます。複合項目の例に
は、住所、姓名、連動選択リスト、連動ルックアップがあります。

3. 新しい値を入力します。カーソルが項目の編集ボックスにあるときに Escキーを押すと、その項目の変更が
元に戻ります。

4. 項目以外の部分をクリックし、変更を確定し、編集を続けます。テキストエリア項目ではない項目を編集す
る場合、Enterキーを押しても変更を確定できます。確定された変更箇所の文字は、オレンジ色の太字で表示
されます。変更を元に戻すには、項目の横にある をクリックします。

5. もう一度 Enterキーを押すか、[保存]をクリックすると、確定した変更すべてが確定されます。
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重要: Salesforce.comは、2 回目の Enterキー操作または [保存]のクリックによって変更を確定するま
で、確定した項目値の変更を保存しません。変更を確定せずにそのページを離れると、レコードに対
して行ったすべての編集がキャンセルされます。

インライン編集保存のヒント
• カーソルが項目の編集ボックスにあるときに Enterキーを押すと、その項目の変更が確定されます。
• どの項目も編集モードにないときに Enterキーを押すと、そのレコードに対して行われたすべての編集が保
存されます。

サポートされていない処理
• [編集]ボタンをページレイアウトから削除しても、ユーザはインライン編集を使ったレコードの変更ができ
なくなるわけではありません。ユーザにデータの編集を全くさせないようにするには、システム管理者は、
共有ルール、項目レベルセキュリティ、ページレイアウト項目プロパティ、入力規則、プロファイル権限ま
たは Visualforceページを組み合わせて使用してください。

• アクセシビリティモードを有効にしている場合は、インライン編集を使用できません。
• インライン編集は、ケース、リードおよび取引先編集ページに、次の標準チェックボックスがあります。

ケース割り当て (有効な割り当てルールによりケースを割り当てる)

ケース電子メール通知 (電子メールで取引先責任者に通知する)

リード割り当て (有効な割り当てルールによりリードを割り当てる)

テリトリー割り当て (保存してあるテリトリーの割り当てルールを実行)

• 設定ページでは、インライン編集を使用できません。
• HTML ソリューションを有効にしている場合、インライン編集を使用してソリューションの説明を変更する
ことはできません。

• インライン編集は、カスタマーポータルではサポートされません。
• 項目レベルセキュリティまたは組織の共有モデルによるインライン編集を使用して、読み取り専用の権限し
か持っていないレコードの項目の値を変更できます。ただし、変更内容を保存することはできません。保存
しようとすると、権限が不十分であるため保存できない旨のエラーメッセージが表示されます。

特殊なケース
• 編集ページで編集できる項目はすべて、詳細ページでインライン編集できます。ただし、ToDo、行動、価格
表、およびドキュメントの項目の一部で例外があります。これらのいずれかを編集するには、レコードの編
集ページに移動し、該当する項目の値を変更し、[保存]をクリックします。次の表に、項目の一部にインラ
イン編集制限を含むオブジェクトを示します。これらの項目を表示するには、特別な権限が必要な場合があ
ります。

項目オブジェクト

すべての項目は、ロングテキストエリア項目を除き編集可能です。すべてのオブジェクト

詳細ページのみ (リストビューではない) で編集可能な次の項目を除く、すべて
の項目が編集可能です。

商談

金額
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項目オブジェクト

フェーズ
売上予測分類
数量

詳細ページのみ (リストビューではない) で編集可能な [リード状況]を除くすべ
ての項目が編集可能です。

リード

詳細ページのみ (リストビューではない) で編集可能な [ケース 状況]を除くす
べての項目が編集可能です。

ケース

詳細ページのみ (リストビューではない) で編集可能な [契約状況]を除くすべて
の項目が編集可能です。

契約

次の項目のみが編集可能です。活動
説明
Location

件名
種別
カスタム項目

次の項目のみが編集可能です。ToDo
CallType

説明
件名
種別
カスタム項目

編集可能な項目はありません。ドキュメント

編集可能な項目はありません。価格表

エラーメッセージ
Salesforce.com使用中にエラーメッセージが表示されることがあります。通常、エラーメッセージが表示されるの
は、自分にアクセス権がないデータを表示、編集、または削除しようとしたときです。メッセージページには、
エラーの原因が表示されます。ブラウザの [戻る] ボタンをクリックすると、前のページに戻ります。表示された
エラーメッセージが間違っていると考えられる場合は、任意のページの上部にある [ヘルプ & トレーニング]を
クリックし、[私のケース] タブを選択すると、サポートデスクに直接問題を登録できます。
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[ヘルプ & トレーニング] ウィンドウの使用
特に明記しない限り、オンラインヘルプに示されているすべての情報は、すべてのエディションに適用されま
す。

Salesforce.comの [ヘルプ & トレーニング] ウィンドウには、Salesforce.com を有効に利用できるようになるための
情報が含まれています。以下の操作を実行できます。

• 疑問に対する解答を見つける
• オンラインヘルプトピックの参照または印刷
• ヒント集とベストプラクティスガイドのダウンロード
• Force.com開発者向けのドキュメントの参照
•
• サポートデスクへの問い合わせ

疑問に対する解答を見つける
ページ上部の [ヘルプ & トレーニング]をクリックします。[検索] ボックスにキーワードを入力し、[Go!]
をクリックします。入力したキーワードに一致するオンラインヘルプトピック、知識ベースソリューショ
ン、および推奨トレーニングクラスが検索されます。

[ヘルプ & トレーニング] ウィンドウの検索のヒント

• 検索結果として返されるのは、すべてのキーワード、またはいずれかのキーワードを含むオンラインヘ
ルプトピック、知識ベースソリューションです。たとえば、「「データローダ」」を検索すると、「デー
タ」のみ一致、「ローダ」のみ一致、またはこの順序で両方のキーワードに一致したものが返されます。
キーワードを多く含むものや、語句内や前後にキーワードを含む結果が上位に表示されます。

• 検索結果を絞り込むには、複数のキーワードを使用します。たとえば、「「作成 リード 割り当てルー
ル」」で検索すると、「割り当てルール」だけで検索したときよりも絞り込まれた結果が返ってきます。

• 検索では、大文字と小文字は区別されません。「WEB-TO-リード」は「web-to-リード」と同じ検索にな
ります。

• 検索では、キーワードのバリエーションを検索できます。たとえば、「creating」を検索すると、
「create」、「created」、および「creating」を含むものが検索されます。

• 「the」「about」「and」「not」など、汎用的に使用される語は無視されます。
• 「*」や「?」などの検索ワイルドカード、AND、OR、または AND NOT などの演算子は、検索キーワー
ドとして扱われます。たとえば、「outlook AND cases」の検索は、「outlook cases」の検索と全
く同様に扱われます。

必要とする解答を見つけたら、ウィンドウ上部にある [<image alt="電子メール"
href="func_icons/util/mailCloseEnv16.gif " placement="inline"/> 電子メールページ]リンクをクリックして、
ヘルプトピックまたは知識ベースの URL を電子メールで送信します。
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オンラインヘルプトピックの参照または印刷
Salesforce.comのすべてのページにある [このページのヘルプ]リンクをクリックすると、そのページについ
て説明している、状況に応じたオンラインヘルプトピックが開きます。Salesforce.comの関連リストで [ヘル
プ]リンクをクリックすると、その関連リストについて説明しているオンラインヘルプトピックが開きま
す。

オンライヘルプの PDF バージョンを印刷するには、[ヘルプ & トレーニング] ウィンドウの [ヘルプ] タブ
をクリックし、タスクバーの [印刷用ユーザガイド]をクリックします。

オンラインヘルプトピックの URL を別の人に電子メールで送信するには、[ヘルプ & トレーニング] ウィン
ドウの右上部にある [<image alt="電子メール" href="func_icons/util/mailCloseEnv16.gif " placement="inline"/>
電子メールページ]リンクをクリックします。

ヒント集とベストプラクティスガイドのダウンロード
[ヘルプ & トレーニング] ウィンドウの [ヘルプ] タブを選択し、タスクバーの [ヒント & ユーザガイド]を
クリックすると、特定の機能のヒント集、実装ガイド、およびベストプラクティスを表示およびダウンロー
ドできます。

詳細なヒント、ベストプラクティス、および Salesforce.comを有効に利用するためのツールを参照およびア
クセスするには、www.salesforce.com/communityにアクセスしてください。

Force.com開発者向けのドキュメントの参照
Force.comプラットフォームでアプリケーションを開発する場合、Apexで開発する場合、または Force.com
APIとの統合を開発する場合は、Force.com開発者向けのドキュメントリソース (ページ1845)を参照してくだ
さい。

サポートデスクへの問い合わせ
[ヘルプ & トレーニング] ウィンドウの [サポート] タブをクリックすると、弊社サポートデスクに関する情
報にアクセスできます。[ケースの登録]をクリックすると、salesforce.comサポートデスクへのお問い合わせ
登録画面が表示され、送信できます。サポートサービスに関する詳細情報は、[カスタマーサポートご紹介
ページ]をクリックしてご覧ください。

株式会社セールスフォース・ドットコムのサポートデスクへの直接のご連絡は、最寄の電話番号までお問
い合わせください。

• 米国: (415) 901-7010
• ヨーロッパ、中東、アフリカ: 00353 1 272 3503
• APAC: +65 6302 5700
• 日本: +81 03 5785 8480
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メモ: Salesforce.comでは、[ヘルプ & トレーニング] ウィンドウ内に掲載されている情報の精度を保証す
るために最大限の努力をしていますが、誤りがあった場合でも、一切の責任を負いません。誤りがあった
場合は、各ヘルプページの下部にあるフィードバックフォームを使用してご連絡ください。

関連リンク
カスタムヘルプの概要
Salesforce.com オンラインヘルプの置換

サポートされるブラウザ
使用可能なエディション:すべてのエディション

Salesforce.comオンラインアプリケーションでは、次のブラウザをサポートしています。

コメントブラウザ

Salesforce.comでは、最適なパフォーマンスを実現するために、Firefox
を使用することをお勧めします。設定の推奨事項については、Firefox
の設定 (ページ 12)を参照してください。

Mozilla Firefox バージョン 3.6.x

株式会社セールスフォース・ドットコムでは、Internet Explorer のバー
ジョン 6.0 および 7.0 よりバージョン 8.0 の使用を強くお勧めします。

Microsoft® Internet Explorer 6.0、7.0、およ
び 8.0

Microsoft®ホットフィックスをすべて適用してください。設定の推奨
事項については、Internet Explorer の設定 (ページ 13)を参照してくだ
さい。

Windows XP、および Mac OS X バージョン 10.4 以降でサポートされ
ます。 Safari については、ブラウザ設定の推奨事項はありません。

Apple® Safari バージョン 5.0.x

重要: すべてのブラウザに対して、JavaScript、Cookie、SSL 3.0 を有効にする必要があります。

デスクトップクライアント、ツールキット、アダプタなど、Salesforce.comオンラインアプリケーションの機能に
よっては、独自のブラウザ要件があります。例:

• Internet Explorer は、次の機能を唯一サポートしているブラウザです。

標準差し込み印刷
Windows Mobile デバイスへの Salesforce Mobileのインストール
Connect Offline

• Internet Explorer 6.0 は、次の機能をサポートしていません。
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Salesforce Chatter
Answers
Cloud Scheduler

新しいユーザインターフェースのテーマ
見積テンプレートエディタ
サービスクラウドコンソール

• Salesforce CRM Call Center CTI ツールキットまたはサービスクラウドコンソールでは、Safari はサポートされ
てません。

• 拡張ページレイアウトエディタには、Firefox をお勧めします。

Firefox の設定

使用可能なエディション:すべてのエディション

最高のパフォーマンスを実現するために、salesforce.comでは、Mozilla Firefox 3.0 ブラウザの使用をお勧めしま
す。

必要な設定
次の設定が必要です。

1. [ツール] ➤ [オプション]をクリックします。
2. JavaScript を有効にします。

1. [コンテンツ] パネルに移動します。
2. [ JavaScript を有効にする]および [ Java を有効にする]のオプションをオンにします。

3. Cookie を受け入れます。

1. [プライバシー] パネルに移動します。
2. [サイトから送られてきた Cookie を保存する]オプションを選択します。
3. [Cookie を保存する期間]オプションとして、[サイトが指定した期限まで]を選択します。

4. 暗号化プロトコルを設定します。

1. [詳細] パネルに移動します。
2. [暗号化] タブをクリックします。
3. [SSL 3.0 を使用する]オプションを選択します。

5. [OK]をクリックします。

高度な設定
必要に応じて、パフォーマンスの最大化のためにキャッシュの詳細設定を行います。

1. ブラウザのロケーションバーに「about:config」と入力し、Enter キーを押します。
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2. 警告が表示されたら、[細心の注意を払って使用する]をクリックします。
3. 次の設定を探し、設定名をダブルクリックして推奨値に設定します。変更はすぐ有効になります。
4. 次のキャッシング設定を行って、要求間で共通のリソースをブラウザで維持する方法を変更します。

デフォルト値推奨値Preference

33browser.cache.check_doc_frequency

50,00050,000 以上。ハードディスク使用量を増や
します。

browser.cache.disk.capacity

truetruebrowser.cache.disk.enable

falsetruebrowser.cache.disk_cache_ssl

truetruebrowser.cache.memory.enable

truetruenetwork.http.use-cache

メモ: これらの設定のいくつかについては、Firefox ブラウザで [ツール]➤ [オプション]をクリッ
クして設定することもできます。詳細については、Firefox ヘルプを参照してください。

ヒント:  privacy.sanitize.sanitizeOnShutdown を「True」に設定すると、Firefox の終了時にキャッシュがクリ
アされます。この設定では、プライバシーは保護されますが、パフォーマンスが低下する場合がありま
す。

キャッシュの内容を表示するには、Firefox のロケーションバーに「about:cache」と入力し、Enter キー
を押します。

上記およびそれ以外の設定についての詳細は、MozillaZine Knowledge Baseおよび Firefox サポート - ホー
ムページを参照してください。

関連リンク
サポートされるブラウザ

Internet Explorer の設定

使用可能なエディション:すべてのエディション

Salesforce.comは、Microsoft® Internet Explorer 6.0、7.0 および 8.0 の使用をサポートしています。ただし、パフォー
マンス向上のため、salesforce.comは、ほかのサポート対象バージョンよりもバージョン 8.0 を強くお勧めします。

Internet Explorer のパフォーマンスを最大化するために、[ツール] ➤ [インターネットオプション]をクリックす
ると開く [インターネットオプション] ダイアログボックスで次のオプションを設定します。
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[全般] タブ

1. [全般] タブから、[閲覧の履歴] (バージョン 6.0 の場合 [インターネット一時ファイル]) の下の [設定]を
クリックします。

2. [保存しているページの新しいバージョンの確認]オプションとして、[自動的に確認する]を選択します。
3. [ディスク使用領域]オプション (バージョン 6.0 ではディスク使用量) で、50 MB 以上を指定します。

[セキュリティ] タブ

1. [セキュリティ] タブで、[インターネット] の下の [レベルのカスタマイズ]をクリックし、[スクリプト]
セクションまでスクロールします。

2. [アクティブ スクリプト]オプションが有効になっていることを確認します。JavaScript は、この設定が有
効になっているかどうかに依存します。

[プライバシー] タブ

1. [プライバシー] タブで、[詳細]をクリックします。
2. [自動 Cookie 処理を上書きする]オプションを選択します。
3. [常にセッション Cookie を許可する]オプションを選択します。

[詳細設定] タブ
[詳細設定] タブで、[セキュリティ] セクションにスクロールし、次のように設定します。

• [暗号化されたページをディスクに保存しない]オプションはオンにしません。
• [SSL 3.0 を使用する]オプションを選択します。

ヒント: [ブラウザを閉じたとき、[Temporary Internet Files] フォルダを空にする]オプションを
オンにすると、Internet Explorer の終了時にキャッシュがクリアされます。この設定では、プライバ
シーは保護されますが、パフォーマンスが低下する場合があります。

関連リンク
サポートされるブラウザ
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